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Bewertung der Maschinen und Anlagen

Bei einer Sale & Lease Back-Finanzierung steht die Werthaltigkeit der Maschinen
und Anlagen des Unternehmens im Vordergrund. Sie werden fachmannisch be-
wertet und an den spezialisierten Leasinganbieter verkauft. Der Erlos steht dem

Finanzierungsalternative
fur Familienunternehmen

ErfahrungsgemaB sind in Nachfolgesituationen die finanziellen Herausforderungen besonders groB3. Wenn bei

Familienunternehmen die Unternehmensnachfolge in den Vordergrund riickt, gehort die Finanzierung zu den

wichtigsten Faktoren, die liber den Fortbestand des Unternehmens entscheiden.

. B=—

jufig miissen mit der Ubernahme eines

Unternehmens durch einen Nachfolger
weitere Investitionen getatigt werden, etwa wenn
Maschinen und Anlagen veraltet sind und eine
Investition bewusst zuriickgestellt wurde. Oftmals
liberarbeitet der neue Eigentiimer auch das
Geschiftsmodell und investiert in neue Technolo-
gien. Zudem miissen nicht selten bei einer Uber-
nahme Gesellschafter ausbezahlt werden.

Dabei sind es gerade die Finanzierungspartner, die
ein schlissiges Nachfolgekonzept erwarten und
priifen, ob der Kaufpreis angemessen ist und
Sicherheiten und Eigenkapital vorhanden sind.
Nicht selten verlangen sie in der Praxis bereits fiir
relativ geringe Finanzierungsvolumina einen Teil
der bestehenden Vermdgenswerte (Rechte, Sach-
anlagen, Vorréte, Forderungen und Beteiligungen)
als Sicherheiten - fiir ein Unternehmen, das seine

strategischen Freiheitsgrade erhalten will, eine
schwierige Situation.

Sale & Lease Back in der
Unternehmensnachfolge

Das folgende Beispiel zeigt, dass sich die alterna-
tiven Finanzierungsformen Sale & Lease Back sowie
Sale & Rent Back bei den Kunden der Nord Leasing
GmbH in der Nachfolgesituation sehr bewahrt haben.

Unternehmen sofort zur Verfiigung. Gleichzeitig least das Unternehmen die Ma-
schinen wieder zuriick. Fiir den téglichen Betrieb dndert sich nichts, denn die

Maschinen und Anlagen bleiben im Unternehmen.

Ein mittelstdndisches Unternehmen in Familien-
hand aus der Metall verarbeitenden Branche
musste zum Ablauf der Sale & Lease Back-Finan-
zierung entscheiden, ob es die Schlussrate zahlt
oder erneut Sale & Lease Back einsetzt, um Liqui-
ditdt zu bekommen. Gleichzeitig hatte sich der Inhaber
zuriickgezogen und seinem bereits langer im Un-
ternehmen tatigen Junior den Vortritt gelassen.
Wahrend der Finanzierungsdauer von 54 Monaten
waren Bankdarlehen fiir Neumaschinen bei der
Hausbank ebenfalls ausgelaufen.

Die wichtigsten Vorteile einer Sale & Lease Back-Losung:

bestehenden Darlehen bei der Hausbank

Es zahlt die Werthaltigkeit des Maschinenparks

Abhangigkeiten
Schneller Erhalt der Liquiditat

Keine zusétzlichen Sicherheiten erforderlich

Ratingunabhangig

Steigerung der Kreditwiirdigkeit

Der neue Inhaber des Familienunternehmens konnte
somit im Bewertungsgutachten fiir eine erneute
Sale & Lease Back-Finanzierung nicht nur den Wert
der vorhandenen Anlagen in Hohe von 1,4 Mio. €
ansetzen, sondern auch die von Drittrechten frei
gewordenen Maschinen. Er kam dadurch auf einen
Finanzierungswert in Hohe von 2 Mio. €.
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Generierung zusatzlicher Liquiditat in Ergdnzung zu dem

Verbreiterung des Finanzierungsmixes und damit Reduzieren von

Stérkung der Eigenkapitalbasis ohne Erhéhung der Fremdkapitalquote
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